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Kurzbriefing 
 

Innovatives SaaS-Unternehmen sucht Investoren, die in ein Wachstums- und Trendthema im Be-
reich Digitale Kommunikation investieren wollen. Mit einer flexiblen cloudbasierten Content Ex-
perience Plattform, innovativem No-Code Ansatz und einfacher Integration in vorhandene Sys-
temlandschaften mittels standardisierter Konnektoren, sind voll funktionsfähige Content-Por-
tale einfach zu erstellen. Die einfache Bedienbarkeit für Autoren und Portalbesucher sind ein 
wichtiges Merkmal dieser Plattform. In Minuten können Content-Portale erstellt und an das Mar-
kendesign der Kunden angepasst werden. 

Die Konnektivität zu diversen anderen Systemen ist ein absolutes Alleinstellungsmerkmal. Mit ei-
ner Vielzahl an Schnittstellen, können Nutzer der Plattform live auf Assets gängiger Content Ma-
nagement-, Digital Asset Management-, PIM- oder Enterprise Content Management-Systeme 
(Cloudspeicher) finden, zugreifen, verwenden oder einfach in das jeweilige Content-Portal einbin-
den. 

Die Möglichkeiten dieser Plattform gehen hierbei von Brand- und Presse-Portalen und Channel 
Partner-Portalen bis hin zu vollständigen Medienportalen. 

 

Key Facts: 

- Ausgezeichnet als disruptive "Content-Plattform" von einem renommierten, internatio-
nalen Institut 

- Innovative SaaS – Lösung 
- Wiederkehrende Umsätze mit Abomodell  
- No Code Ansatz 
- Viele Schnittstellen zu gängigen Digital Asset Management- und Content Management-Syste-

men sind vorhanden bzw. in Entwicklung 
- Exzellentes internationales Partnernetzwerk  

 

Unser Mandant sucht einen Investor, der mit seinem Kapital maßgeblich zum internationalen Wachs-
tum des Unternehmens beiträgt und mit seinem Netzwerk und seiner Marktkenntnis unterstützen 
kann. 

 

Ziel: Wachstumskapital / Beteiligung mit Wissen und Netzwerk – Smart Money 
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KATEGORIE 

SaaS 

Digital Asset Management 

No Code / Low Code 

TRANSAKTION 

Wachstumskapital, 

Beteiligung 

KAPITALBEDARF 

2 Mio. € 

Smart Money bevorzugt 

Smart Money 

Investoren mit Netzwerk und ergänzen-
dem Angebot bevorzugt: MarTech, CMS, 
DAM, PIM, … 

  

 

Geschäftsmodell 

Die Content-Portale werden auf Basis eines cloudbasierten Komponentenframeworks mit durch-
dachtem User Interface und ohne die Notwendigkeit zu Programmieren erstellt. 

Mit skalierbarem Abo-Modell spricht unser Mandat mit seiner Plattform alle Unternehmensgrößen 
ab etwa zehn Mitarbeitern an. Mit der Content Experience Plattform sind Kunden in der Lage schnell 
individuelle Content-Portale für unterschiedliche Anwendungsfälle zu erstellen. Für die reine Erstel-
lung der Content-Portale sind keine Programmierkenntnisse notwendig.  

Agenturen und Anbieter von Asset-Management Lösung dienen hierbei als Multiplikatoren, die über 
Ihr vorhandenes Netzwerk die Lösung anbieten und somit eine Win-Win-Situation schaffen. 

 

Wachstumspotential 

Direct Sales 

4 Kunden sind bereits an Bord. 22 Qualifizierte Leads sind aktuell in Bearbeitung. Diese Traction in 
der Pre-Release Phase spricht für eine starke Produktnachfrage. 

 

Partner Channel 

Das Unternehmen hat bereits sieben Partnervereinbarungen mit internationalen Softwareanbietern 
von PIM- DAM- und ECM-Systemen und verfügt damit über exzellente Netzwerke und Kundenzu-
gang. 
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Als weitere Multiplikatoren sprechen die Gründer gezielt Digitalagenturen an, die mit dieser Platt-
form Ihren Kunden weitere Mehrwerte und Dienstleistungen anbieten können. 

Zahlen 

 Funding Mitarbeiter Jährlich wiederkeh-
rende Einnahmen 

2021  6 200k 

Ende 2021 2m 20 2,5m 

2023  8m 61 6,5m 

2024 20m 100 25m 

 

Management 

Die Gründer sind erfahrene Entrepreneure und Seriengründer, die bereits erfolgreich Unternehmen 
aufgebaut haben.  

Mitarbeiter 

Mit dieser Seed Stage-Finanzierungsrunde soll das Team bis Ende 2021 von 5 auf 20 Mitarbeiter in 
Entwicklung, Marketing, Vertrieb und Partnermanagement aufgebaut werden.  

Firmensitz 

Das Unternehmen hat seinen Hauptsitz in Österreich.  

Transaktionsvorhaben 

Gesucht werden 2 Mio. EUR bei einer Bewertung 9 Mio. EUR Pre-Money. 

Transaktionskriterien 

Unternehmensbeteiligung / Wachstumskapital 


